
Führen von Verhandlungen
Wer zuerst zuckt und Kompromissbereitschaft zeigt, verliert•
Wer die erste Zahl nennt, lenkt die Verhandlung•

Schreiben und Aufbau von Vorträgen
Stoff sammeln•
Einige Kern Sätze und Anekdoten notieren•
Haupt-Botschaften zum Vermitteln festlegen•
Sich vorstellen, wie ein Pressebericht über den Vortrag heißen könnte•
Erstellen einer Gliederung der Inhalte•
Schreiben eines Manuskripts zur Orientierung (15 Seiten)•
Wiederholen des Vortrags ohne das Manuskript (z.B. beim Joggen)•
Die Inhalte auf einer Seite zusammenfassen und üben•
Frei vortragen und Umgangssprache verwenden•

Gründen von Startups
Zum Gründen von Startups braucht es 4 unternehmerische Eigenschaften 
○ Ein Eroberer-Geist wie Christoper Columbus
○ Analytische Tiefe wie Albert Einstein
○ Soziale Kompetenz wie Jane Goodall
○ Ideenflut wie Daniel Düsentrieb

•

Stopp-Regeln
= Wann man aufhören soll und wann weitermachen

Man sollte sich immer so aufstellen, dass man entweder zufrieden gewinnt oder den Verlust 
verschmerzen kann

•

Wenn die Ideen im Kopf schneller sind als das Leben nachkommt, dann sollte man zu neuen 
Ufern aufbrachen

•

Man sollte sich immer vorab Grenzen setzen und diese dann auch einhalten•

Timing - Zum effektiven Umgang mit der Zeit: Erfahrungen 
und Empfehlungen von August-Wilhelm Scheer
Donnerstag, 23. Oktober 2025 11:45
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